Steen Strøm      CV            


[image: image1.jpg]



Erhvervserfaring
10/2002 – 



Selvstændig konsulentsalg

· Salg af freelance konsulenter

-opsøgende salg

-markedsføring



02/2001 – 10/2002



Sales Executive i Computer Associates

· Strategic Account Group (Tenenor)

-Opsøgende salg til nye kunder

-Markedsføring/seminarer

-Konsulentansvarlig (Implementering)

-Projektledelse

-Uddannelse

-Servicekontrakter

10/1999 – 02/2001



Account Manager i Mærsk IT

· Primærfunktion, salg af IT konsulentydelser.
- Opsøgende salg til nye og eksisterende kunder.

- Konsulent rekruttering.

- Kundepleje og markedsføringsaktiviteter.

- Key-ansvar for aktuelle kunder og konsulenter.

- Konsulentkompetencer inden for projektledelse, IT-arkitekter, client/server   udviklere, og mainframe udvikling.

· Sekundærfunktion, salg af BtB udviklingsopgaver.
- Salg af løsninger primært udviklet vha. Microsoft produkter med bred 

  Back-end integration.



12/1997 – 10/1999

Chefkonsulent i DeCon ApS

· IT konsulentsalg, marketing og rekruttering.

- Opsøgende salg til nye og eksisterende kunder.

- Opbygning af salgsstyringsværktøj.

- Udbygning og afvikling af marketing aktiviteter.

- Udbygning af underleverandør netværk.

- Arrangere og afvikle medarbejder aktiviteter.



12/1996 – 12/1997



Regionschef i Systemforum vest 

· Opbygning af forhandlernetværk til CAD/CAM SW.
- Salg af AutoCAD LT samt kompletterende produkter.

- Messeansvarlig for afvikling af arrangementer i DK.
- Primær kontakt til SW leverandører i Norden, England og Polen.
____________________________________________________________________________________________
04/1991 – 12/1996



Selvstændig HW-distribution
· Etablerer selvstændig virksomhed P-DATA.

- Salg af speciel printer produkter til forhandlere.

- Salg af samlede Pc-løsninger, primært højgrafik.

- Installation og service.

- Messearrangementer, totalansvar og afvikling.

- Økonomi og virksomhedsledelse.

- Kontakt til udenlandske leverandører.

- Salg af SW udviklingsopgaver.



05/1986 – 04/1991

Salgsingeniør i VT- Data

· Nordisk distribution af produkter fra Hitachi.

- Salg af højgrafik monitorer samt grafik controllere til CAD/CAM

- Etablering af forhandlernet

- Forhandler uddannelse inden for højgrafik.

- Præsentation af mål og strategi på Hitachi distributør konferencer.

- Afholdelse af forhandler messer.

 

08/1978 – 05/1986



Udviklings-/Salgsingeniør hos LM Ericsson

· Salg af Digitale telefoncentraler AXE

- Salg og afleveringsforretninger over for KTAS, Fyns Telefon og Tele Sønderjylland. (indgår nu i TDC)

- Salg og levering af AOM-systemet til driftsovervågning.

· Udvikling af realtidsprogrammer i Assembler til AKE centraler.

· Design, programmering og test.

· Standardisering af komponenter for driftsforbedring.

· Udvikling af frikaldstjenesten (0430) ring gratis.

· Styring af telefonvagttjenesten.

Uddannelse

1977 – 78



Aftjening af værnepligt ved Ingeniørtropperne i Farum.



1977



Dimittere fra Kbh. Teknikum svagstrømsteknisk afd.



1973



Afslutter Adgangskursus til Teknikum.



1972

Afslutter Svagstrømteknisk værkstedsskole med praktik hos Tage Juul Electronic (produktion af speciel strømforsyninger)



Lidt ind imellem.



Arbejder som ’elektriker’ på Københavns Amtssygehuse.



1969



Afslutter folkeskolen med Realeksamen.

Fritidsinteresser mm.
Jeg er født i 1951 er gift med Lise, vi har en søn der hedder Jesper.

Sportsdykning er min passion, jeg er formand for dykkerklubben Amfora med ca. 100 medlemmer, er uddannet CMAS** instruktør, NITROX dykker og bruger en stor del af min fritid på at uddanne nye dykkere.

Svømning og roning er mine foretrukne motionsformer, og kan jeg slippe af sted med det, tager jeg ud og surfer når det ’stormer’.

Adr: Tåregårdsvej 35, 2750 Ballerup


Mobil: 40 14 05 80 Privat: 44 65 67 90


Mail: kontakt@steen-strom.dk
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Mobil: 40 14 05 80 Privat: 44 65 67 90


Mail: kontakt@steen-strom.dk





RESUMÉ


Jeg har gennem det meste af min karriere arbejdet med opgaver der knytter sig til salg, koordinering og markedsføring både som ansat og selvstændig. Jeg har arbejdet alene og i grupper og finder stor glæde ved at se et salgsarbejde der lykkedes. Jeg er ikke sælger for enhver pris, da jeg sætter kvalitet og kundetilfredshed meget højt. Jeg værdsætter et inspirerende miljø, hvor jeg selv er medarbejderen som er med til at skabe den gode stemning. Jeg elsker komplekse opgaver på et fair grundlag. Min tekniske baggrund giver mig mulighed for at vurdere om opgaverne er realistiske.
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